El CEU, la primera institucion educativa de iniciativa social de Espaia, lleva mas de 80 afios
contribuyendo a la mejora de la sociedad a través de la formacion impartida en sus centros
repartidos por toda la geografia nacional, en todos los niveles educativos, entre ellos 5 universidades y
centros universitarios, 10 colegios y diversos centros Formacion Profesional e Institutos de
Investigacion y de Posgrado, en los que ofrece un modelo educativo acorde con una concepcion
integral de la persona y basado en la excelencia académica y profesional, las nuevas tecnologias, la
internacionalizacion, la orientacion al empleo y la formacién de nuestros alumnos en valores y
virtudes humanas.

La Fundacion San Pablo Andalucia CEU, titular de los Centros del CEU en Andalucia, tiene su sede
principal en el Campus Universitario CEU, estratégicamente situado en pleno Aljarafe sevillanoy
perfectamente comunicado con todas las capitales de Andalucia.

CEU Andalucia imparte titulaciones en todos los niveles educativos, desde el Colegio a la
Universidad, la Formacion Profesional y el Posgrado, en muy diversas areas del conocimiento

El Instituto de Posgrado y Extension Académica de CEU Andalucia ofrece una amplia oferta
formativa en diferentes modalidades y areas del conocimiento (empresa, salud, deporte, derecho,
nuevas tecnologias y seguridad) asi como acreditacion de idiomas y oposiciones, tanto en modalidad
presencial como a distancia, oferta a la que se suman iniciativas de indole cultural a través de nuestra
Vniversitas Senioribus.

El desarrollo territorial de este centro de posgrado, persigue llevar su excelencia académica a cada
rincén de nuestra Comunidad Auténoma y area de influencia.

Nuestro modelo de proceso educativo supera la mera transmision de informacién (unidireccional y
jerarquica) y nos dirige hacia un espacio creativo de conocimiento a través de innovadores métodos
pedagdgicos avanzados.

El Instituto de Posgrado CEU apuesta por el desarrollo econdmico y social de Andalucia, aportando
su potencial y experiencia en el campo de la innovacion multisectorial.
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Es importante tener en cuenta que los detalles
sobre como se lleva a cabo la facturacion de los
servicios médicos privados pueden variar depen-
diendo de los acuerdos especificos entre médicos,
hospitales, clinicas y compafiias de seguros.
Ademas, algunos médicos pueden estar directa-
mente empleados por hospitales o clinicas priva-
das, lo que podria afectar la forma en que se
facturan los servicios.

Los acuerdos de facturacion y tarifas de los médi-
cos en el sistema de sanidad privada pueden variar
dependiendo de varios factores, como el tipo de
servicios médicos proporcionados, la especialidad
del médico, la ubicacion geografica, el prestigio
del hospital o clinica, y el contrato especifico entre
el médico y la entidad de salud o compania de
seguros. Hay muchos aspectos que no conoce el
profesional de la medicina que no se encuentra
suficientemente preparado para afrontar la
gestion con calidad y seguridad, que puede hacer
variar significativamente sus honorarios profesio-
nales.

Por ello, este Programa proporcionara los conoci-
mientos necesarios para la mejora de las negocia-
ciones y relaciones contractuales, asi como para
resolver las dificultades que la facturacion conlleva
tanto en la propia consulta privada como en el
seguro u hospital al que pertenece.

Capacitar a médicos y profesionales de la salud
en la gestion médica y administrativa para una
practica privada eficiente y rentable.

Dotar a los participantes de conocimientos sobre

facturacion médica, codificacion y cémo estable-
cer tarifas claras y transparentes para los servicios
medicos.

Desarrollar habilidades de negociacion y estable-
cer relaciones efectivas con hospitales y asegura-
doras para lograr acuerdos beneficiosos y transpa-
rentes.

Proporcionar conocimientos sobre aspectos
éticos, legales y de cumplimiento en la practica
meédica privada.

La metodologia del curso se basa en una combina-
cion de clases tedricas interactivas, discusiones,
analisis de casos practicos y ejercicios practicos. Se
promueve la participacion activa de los alumnos
para facilitar el aprendizaje y la asimilacion de
conceptos. La interaccion con especialistas en
cada materia y la realizacion de ejercicios practi-
cos y simulaciones permiten a los participantes
aplicar los conocimientos en situaciones reales y
mejorar sus habilidades de gestion y administra-
cion en el ambito médico. Se enfatiza en la ética
profesional y el cumplimiento de regulaciones
para garantizar una formacion ética y de calidad.

Médicos y profesionales de la salud que ejerzan
en el ambito privado.

Profesionales interesados en mejorar sus habili-
dades en la gestion de agendas, facturacion,
negociacion y relaciones contractuales.

Profesionales que deseen optimizar la facturacion
médica y asegurar el reembolso adecuado de las
compafias de seguros.

Profesionales que busquen establecer tarifas
competitivas y justas para sus servicios.

Profesionales que requieran mejorar sus habilida-
des de negociacion y fortalecer relaciones con
proveedores de salud y compainias de seguros.

Médicos y profesionales de la salud interesados
en mantener practicas éticas y cumplir con regula-
ciones y estandares de calidad en la atencion
meédica.

Profesionales seguros de salud que gestionan
contratos y servicios con las consultas o centros
medicos.

Asistentes y auxiliares en gestidén de consultas
meéedicas.

Principios de facturaciéon médicay su relevancia
en la practica privada: modelos de gestién con las
compafias de seguros.

Codificacion de procedimientos y diagnosticos.
Casos practicos y ejercicios para codificacion.

Como gestionar correctamente las facturas y
reembolsos de las companias de segurosy en el
ambito privado.

Ejercicios practicos y simulaciones de facturacion.

Fundamentos de negociacion de contratos en el
ambito médico a través de compafias y/o &mbito
privado.

Establecimiento de tarifas y condiciones claras
para los servicios médicos.

Ejercicios practicos y simulaciones de negocia-
cion

Gestionar relaciones transparentes y efectivas con
hospitales y aseguradoras.

Analisis de ejercicios practicos y ejercicios de
negociacion.

Tipos de contratos médicos con hospitales
privados y aseguradoras.

Principales tipos de impuestos (IVA e IRPF),
exenciones, IS o renta, etc.

Analisis de clausulas a tener en cuenta en los
contratos médicos.

Ejemplos de caso practicos y analisis de clausulas.

Estrategias de negociacion para obtener tarifas
justas y transparentes, atendiendo a los costes que
conllevan tanto las consultas médicas como las
operaciones (alquiler quiréfano, materiales, etc.)

Responsabilidad civil y penal de las relaciones
contractuales de consulta, hospital y seguro de
salud.

Casos practicos y ejercicios de negociacion.

Este programa tiene un precio de 975€
(un solo pago).

Las fechas* son 2, 9 y 16 de febrero de 2024.
Horario de tarde de 16 a 20h.

*El Instituto CEU de Posgrado se reserva la capacidad de introducir
modificaciones en el calendario por requerimientos académicos.



